Geschaftsanbahnung in China

Die schnell voranschreitende Digitalisierung in allen Bereichen hat China zu
deutlichen Innovationsvorspriingen auch im Marketing und Vertrieb verholfen.
Gegenwirtig ist China der zweitgr6fite Konsumgiitermarkt der Welt und der
grofite Online-Einzelhandelsmarkt. Chinesische Verbraucher spielen bei der
Akzeptanz neuer Technologien und Trends eine Vorreiterrolle. Fiir Firmen und
Akteure dndern sich die Rahmenbedingungen im China-Geschift auch durch die
in den letzten Jahren begonnenen und weiter andauernden Neuregulierungen
in einer Vielzahl von Bereichen. Damit wird eine Aktualisierung der rechtlichen
und steuerlichen Hinweise fiir die Geschiftsentwicklung in China unumgéanglich.
Dieses Fachbuch bietet eine aktuelle, pragmatische und umfassende Einfiihrung,
die ein grundlegendes Verstindnis fiir den chinesische Markt schaffen méochte.
Von der Ausdehnung des Landes iiber die Determinanten der Wirtschaftspo-
litik in den kommenden Jahren, dem besseren Verstindnis von chinesischen
Konsumenten und dem Markt hin zu Ansétzen fiir die MarkterschliefSung wird
den Lesern eine iibersichtliche Anleitung an die Hand gegeben, wie man sich
als interessiertes Unternehmen China ndhern kann.
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« Bedeutung des chinesischen Binnenmarktes

« Politische Leitlinien zur Stirkung des Binnenmarktes

« E-Commerce und Social Commerce in China

« Geschiftsanbahnung und Business Development

o Geschiftsaufbau mit und ohne eigene Niederlassung in China

Die Autoren

Wolfgang Kohl ist beratend tatig in den Bereichen Strategische Geschiftsentwicklung,
Firmenaufbau, Merger & Acquisitions, Markenaufbau und -fithrung, Vertrieb, stati-
onirer Handel und eCommerce, jeweils mit dem Schwerpunkt China und SO-Asien.

Xueli Ren ist zugelassene Rechtsanwiltin in der VR China und den USA (Ka-
lifornien). Sie verfiigt tiber umfassende Erfahrung in Wirtschafts-, Handels-,
Gesellschafts- und Steuerrecht und zudem in der Streitbeilegung.
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